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Kje so slovenski junak i za prevzeme podjetij

Zakaj se slovenski podjetniki z redkimi izjern, 3 potegujejo le za majhna podjetja? Nimajo

VITA CAJNKO JAVORNIK, ANDREJALONCAR
finance@financa.si

Nakupnih priloz-

nosti ze kakih 20

let ni bilo toliko kot

v zadnjem obdobju

ko je naprodaj cela vr-

sta podjetij, med njimi

tudibolj znanih. A juna-

ke med slovenskimi pod-
jetniki, ki se potegujejoza
nakup kolikor toliko velikih
podjetij, je mogoce presteti
skoraj naprste eneroke. Don
don (ki smo gaizbrali zana-
slovno zgodbo v junijskireviji
Manager), kibo zaprevzem Pe-
karne Grosuplje odstel 34 milijo-
nov evrov, je ena od belih vran.

Pescicadrznih

Najvecjavranaje vsekakor Kolektor, kiima
velike prevzemne nacrte in ocitno tudi fi-
nanéno moc. Najvecji zalogaj, za katerega
seje potegoval lani, je bilanovogoriska Le-
trika, zakatero je bil pripravljen poleg slabe
petine, kijo je Ze imel vlasti, po neuradnih
ocenah placati e med 80 in 90 milijoni
evrov. A je bilo to premalo, premagal gaje
nemski Mahle, kije za celotno podietje pla-
¢al 108 milijonov evrov. Pred tem je hotel
kupiti Litostoj Power, vendar so ga prema-
gali ¢eski kupci z 21,4 milijona evrov kup-
nine. Tudi Etra 33, ki jo je kupil leta 2010,
je bila po takratnih neuradnih navedbah
vrednamed 20 in 30 milijoni evrov. V zad-
njem ¢asu se Kolektor omenja $e med kan-
didati za nakup zadolZenega Trima, neko¢
enega slovenskih paradnih konjev.

Drzen korak je nacrtovalo tudi druZin-
sko podjetje Pick & Place, ki je v konzorci-
jus ¢eSko Kofolo zmagalo v prevzemni po-
nudbi za Radensko; tabo v celoti, po popla-
¢ilutudimanjsih delnicarjev, stala 69 milijo-
nov evrov. Pick & Place vlasti druZine Polic,
kiseredno pojavljananasilestvici najboga-
tejsih Slovencev in katere primarna dejav-
nost so naprave za merjenje gledanosti tele-
vizijskih programov, bi po prvotnih nacrtih
odstel 40 odstotkov tegazneska, a je napos-
led iz javno Se nepojasnjenih razlogov Ko-
folanakoncunastopila kot edini kupec. Di-
rektor podjetja Peter Poli¢ dogajanja Se ne
Zeli komentirati. Ali se v prihodnje Se vidi-
jotudivlastnistvukaksne pijacarske druz-
be? »Morda, nikoli ne vizem puske vkoru-
0, ato ne bo v bliznji prihodnosti,« pravi.

Vedjizalogajipodjetjemvdrzavniin
tujilasti
Cese omejimo na podietja slovenskih zaseb-
nih lastnikov, se nastevanje prevzemov ali
poskusov prevzemov drugih podjetij, ki se
merijovdvostevilénih milijonskih zneskih, s
tem bolj alimanj konca. Od slovenskih pod-
jetij se kot prevzemniki in kandidati za vec-
jenakupe pojavljajo predvsem tista v drzav-
ni ali meSani lasti in taka s tujimi lastniki.
Pozavarovalnica Sava Re, v kateri ima
Cetrtinski delez drzavni SDH, je tako le-
ta 2013 kupila Zavarovalnico Maribor, ce-
lotna je bila vredna vec kot 120 milijonov
evrov. Velik zalogaj je bil lani TusSmobil iz
imperija nekdaj najbogatejSega Slovenca
Mirka Tus$a; za 110 milijonov evrov ga je
kupil slovenski kabelski in telekomunika-
cijski operater Telemach, kije v tujilasti. V
preteklosti je bilo slisati, da se je zanj zani-
mal tudi Simobil, ki je v1asti Telekoma Av-
strija. Zdaj Simobil omenjajo kot kandida-
ta za nakup slovenskega telekomunikacij-
skega podjetja Amis (domnevno se ceni na
okrog 25 milijonov evrov) in nakup ter-
jatev do potopljenega telekomunika-
cijskega podjetja T-2, katerih nomi-
nalna vrednost je 150 milijonov
evrov. Vecinsko drzavni Tele-
kom, ki jesamnaprodaj,jele-
tos za nekaj vec kot 10 mili-
jonov evrov kupil mobil-
nega operaterja Debi-
tel, neko¢ last preza-
dolZenega holdin-
ga ACH Hermana
Rigelnika. Kaze,
daje na prezi zana-
kupnimi priloznost-
mi tudi SIJ - Slovenska in-
dustrijajekla, kije vruskilasti. Ome-
nja se kot kandidatka za nakup jeklarske-
ga podjetja Store Steel, utegne se zanima-
ti tudi za Sistemsko tehniko, ki jo je pred
nedavnim zacasno odkupila DUTB - obe
podietji sta nekoc Ze bili del starega siste-
ma Slovenske Zelezarne.

Podjetjazadrobiz

Cese vrnemo k zasebnimslovenskimpod-
jetnikom, se v zgodbah, vkaterih se pojav-
ljajo kot kandidati za nakup, sucejo vecino-
ma veliko manjSe Stevilke. Presenecenje
minulega leta je bil nakup celjskega avto-
busnega podjetjaIzletnik Celje, skupaj sta
ga za priblizno 3,5 milijona evrov kupila
podjetnik Darko Martin Klari¢ in prevo-
zniSko podjetje Avrigo v lasti Zavaroval-

nice Triglav (po nedavnem pisanju Dnev-
nika Zavarovalnica Triglav sicer namera-
va Avrigo prodati). Presenecenje zato, ker
se je Darko Martin Klari¢ doslej ukvarjal s
povsem drugo dejavnostjo, je namrec la-
stnik uspesne oglasevalske agencije Media
Publikum. A se je vavanturo podal previ-
dno. Kot je pojasnil v izjavi za medije, je
strateSkega partnerja iz vrst prevoznikov
nacrtno iskal prav zaradi potrebnih izku-
Senj v dejavnosti. Izletnik ga je pritegnil,
ker spostuje njegovo tradicijo in meni, da
gre zadobro slovensko blagovno znamko,
kibi jobilo skoda prepustiti propadu, je po
prevzemu dejal za revijo Manager.

Podjetje za varovanije Sintal vlasti druzi-
ne Pistotnik je pred poldrugim letom, vec-
ji del od bank, za 6,5 milijona evrov kupi-
lo Zavod za varstvo pri delu. Zanjstase po-
tegovala Se dva ponudnika, Cetis vlasti fi-
nanc¢nega holdinga MSIN (tega obvladujeta
nekdanja akterja certifikatske privatizacije
Marko Mohar in Matjaz Satler) in Kompas
MTS, uradno vlasti Sama Primozica, ki je
svojo podjetnisko pot prav tako zacel kot
zbirateljlastninskih certifikatov.

Potem so tu $e posamezni spodleteli po-
skusi. Panvita vsolastnistvu druzine Pola-
nic¢ je na primer pred Sestimi leti ponujala
bankam upnicam odkup vecjega delames-
nopredelovalnega podjetja MIP, ko to e ni
bilo v stecaju, po zapletenem modelu bi v
vec obrokih zanj placala12 milijonovevrov.
Ase pozneje ni vec pojavljala kot kandidat-
ka zanakup njegovih obratov, ki so se pro-
dajali vstecaju.

Druzinsko podjetje Blazic¢, robni trakovi
jepredlanskim mati¢ni druzbi Slovenijales,
ki je v celoti last Zavarovalnice Triglav, po-
nujalo 4,5 milijona evrovza héerinskodruz-
bo Slovenijales Trgovina, a je kupdija zara-
di notranjih odporov padla v vodo. Potem
ko so zaposleni pozneje za druzbo (navide-
zno?) ponudili skromne tri milijone evrov,
se je zgodba koncala s Se skromnejSo niclo
- Slovenijales Trgovina namre¢ sploh ni bi-
la prodana. Bizarnost, da je drzavna zava-
rovalnica lastnica lesnega trgovskega pod-
jetja (kije zdaj pravzaprav ve¢inoma nepre-
micéninsko podjetje), sega dalec v zapleteno
zgodovinoslovenske privatizacijein presega
okvire tega ¢lanka - Ceprav so tovrstne meg-
lene zgodbe eden pomembnih kamenckov
vmozaiku ovir za prodaje podjetij.

Tu bomo nastevanje drobiza konca-
li. Malih nakupnih podvigov je najve¢ na
drazbah iz stecajev, vecinoma pa ne gre
za cela podjetja, ampak za dele njihovega
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premoZenja. S pomocjo ve¢ sogovornikov
smo poskusali odgovoriti na vprasanje, za-
kaj je ob mnozicimalo vecjih podjetij, ki so
naprodaj, tako malo slovenskih kandida-
tov. Nimajo denarja, nimajo poguma, se
jihbanke bojijo?

Denar je, drznosti pamanj
»Klima glede zdruzitev in prevzemov je bi-
lanajslabsa medletoma 2009 in 2011, koso
bila pri¢akovanja prodajalcev Se vedno vi-
soka, prevzemniki pa tega niso Zeleli placa-
ti. Glede nastevilne prilozZnostisolahkobili
izbir¢ni, hkrati pa so morali biti zaradi po-
tencialnih tezav tarce previdni,« praviJure
Jelercic¢ iz Publikuma, ki podjetjem svetuje
prizdruzitvahin prevzemih. V zadnjem le-
tuin pol se je stanje precej popravilo, oce-
njuje. »Tako nanakupnikot prodajni strani
se pojavljaogromno priloznostiin interesa.«
Moznosti za tovrstno obliko Siritve ima-
jo danes med malimi in srednjimi podje-
tji predvsem tista, ki so zaradi pravocasne-
ga odziva na razmere in pravilnih odloci-
tev krizo dobro prebrodila. »Zdaj imajo do-
volj lastnih sredstev in tudi podporo bank,
da se lotevajo projektov konsolidacije znot-
raj lastnega, njim dobro poznanega sektor-
ja ali pa naravne integracije po verigi vred-
nosti,«razlaga Jelerci¢. Ceprav takih podje-
tij ni malo, pa se le redka omenjajo kot inte-
resenti pri vecjih prevzemih. Zakaj? Jeler-
¢i¢ odgovarja, da je tu pomembno vprasa-
nje strateSke ustreznosti. »Namajhnih trgih
jelahkoboljsmiselna Siritev cez mejo kot pa
na domacem trgu. Posebno ¢e je ujemanje
produktov prevzemnika in tarée v luci pred-

videnih trznih razmer veliko,« pravi. Sam si-
cer opaZa, da so tudi pri Siritvi cez mejo slo-
venska podjetja sramezljiva. »Ocitno se slo-
venska podjetja po nekaj predkriznih napa-
kah ali predrago plac¢anih prevzemihtrenu-
tno s teZavo odlocajo za nakupe na trgih nek-
danje Jugoslavije,« pravi.

Tezko premagljivi tujci

Privecjih transakcijah danes tudiredki slo-
venski ponudniki, ki imajo denar za prev-
zem, naletijo na precej moc¢nejSe konku-
rente, ki so globalni igralci z velikimi no-
tranjimi denarnimi sredstvi in dostopom
do poceni ban¢nih posojil tujih bank, na-
daljuje Jelercic. Tako je denimo Kolektor v
boju za nakup Sempetrske Letrike z nem-
Skim Mahlejem pokleknil, saj je ponudil
premalo. A Stojan Petric, nekdaniji predse-
dnik uprave, danes pa prvi nadzornik Ko-
lektorja, pravi, da tako v Kolektorju kot tudi
druzbi FRM, ki je trenutno vigri za nakup
Dela, Se naprej iS¢ejo priloznosti. »Glavni
motiv koncerna Kolektor je rast. Ce hoce
doseci svoj cilj, to je milijarda evrov pro-

meta do leta 2022, mora rasti tako organ-
sko kot s prevzemi. Kolektor ima v ta na-
men rezervirana sredstva in se nenehno
ozirazamorebitnimi prevzemnimi tarca-
mi, s katerimi bi dopolnil oziroma okrepil
svoj portfelj izdelkov,« pravi.

JocPeéecnik: Drzavane mara
podjetnikov

Podjetnik Joc Pecec¢nik, lastnik podjetjaza
proizvodnjoigralnih naprav Interblock, se
je v preteklosti ponujal kot resitelj za vec¢
zabredlih slovenskih podjetij. Iz njegovih
besed veje obcutek, da se je opekel. Sam
omenjaprojekt reSevanja Mureleta2009,
kije padel vvodo, Steklarski Noviin Kik Ka-
mnikuje posojal denar, aganinikdar dobil
nazaj, obe podjetji pa sta danes v stecaju.
Pri nastevaniju svojihrazoc¢aranj ne pozabi
omeniti projekta z najdaljSobrado, posku-
sa ozivljanja beZigrajskega stadiona v jav-
no-zasebnem partnerstvu, ki se e vedno
ni premaknil z mrtve tocke. »V preteklo-
sti sem imel veliko Zeljo, da svoj globalno
zasluzeni kapital vlozim v Sloveniji, ven-
dar je to velika neumnost. Odkar sem pri

investicijah izklopil custva do domovine,
mi gre spet dobro,« pravi.

Priloznosti za vlaganja se po njegovem
mnenju vedno najdejo, vprasanje pa je,
katere so bolj zanesljive in kako hitro se
povrne nalozba. Predlanskim je v Slove-
niji kupili mlado podjetje Zootfly (zdaj IB
Zoot), to pa je lani prevzelo tudi oddelek
spletnega igralniStva informacijske druz-
be Parsek. »Vsekakor menim, da v Slove-
niji obstajajo moznosti za vlaganje v mla-
da podjetja, ni pa veliko dobrih podjetij z
globalnim trgom, ki bi bila naprodaj. Ve-
¢ina podjetij je odvisnih od drzave ali lo-
kalnih meSetarjenj,« je kriticen Pecec¢nik.

Zdaj, kot pravi, ne iSce priloznosti, saj
meni, dadrZavani zrela za taksnekorake.
»Podjetniki niso zazeleni, zasebni kapital
je sovraznik in politika ne razume, kako
se polni proracun. Moje mnenije je, da zi-
vimo v virtualnem svetu in da se ne zave-
damo, da tako nebomo nikoli prisli do ze-
lenega cilja. Ljudje Zivijo vse slabSe, pora-
baupada, vlada pa se hvali zrastjo BDP, ki
jezrasel zaradi povsem drugih vplivov.«
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Franc Frelihmiruje, vendarneza
vedno

Tudi podjetnik Franc Frelih je v preteklo-
sti znal vreci oko (in denar) na podjetja v
tezavah, vkaterihje videl potencial za bolj-
Se poslovanije. V nasprotju s Pe¢e¢nikom
je nekaj takih poslov tudi uresnicil. Tako
je njegovo podjetje Plasta pred 12 leti ku-
pilo proizvajalko pija¢ Dano, ki se je zna-
slavfinancnih tezavah. Plastaimadanesv
lasti dve tretjini pijacarske druzbe, preos-
talo tretjino obvladuje neposredno druzi-
naFrelih. »Gre za podjetje, ki je vmoji va-
si, brez dodatnega kapitala pa bi tedaj pro-
padlo. V podjetje smo vlozili 15 milijonov
evrov, za zdaj pa nismo ¢rpali niti evra,«
pravi Frelih. Dana sicer izstopa iz glavne
dejavnosti Frelihove skupine Plasta, ne pa
tudi podjetje Termoplasti-Plama, katerega
vecinski delez je kupila po prisilni porav-
navi leta 2003. V nasprotju z Dano, ki je
prvaleta po prevzemu imela zgleden do-
bicek, zadnjaleta paje minimalen, so Ter-
moplasti zelo uspesno podjetje. Prek Ter-
moplastov Plama je Frelihova Plasta pred
dvema letoma kupila tudi Cetrtino soro-
dnega podjetja Plama-Pur.

Trenutno Freliha kljub obilni ponudbi
nenajdemo med ponudniki za nakup kak-
Snega podijetja - kar pa ne pomeni, daga
Sekdajnebomo. Frelih ocenjuje, daje zdaj
primeren ¢asza vlaganja. »Trenutno pod-
jetjainvestirajo vstroje, vsaj pri nasje tako.
Zavlaganja v podijetja paje pomembnado-
stopnost ban¢nih posajil in obresti so tre-
nutnonajnizje. To je zelo pomembno« pra-
vi. A sam, kot pristavlja, nakupov ne obe-
$arad na velik zvon. Ce bi se §iril, bi bilo
to predvsem v plastic¢arski panogi, pravi.

Peter Polic: Razprodajasebo
nadaljevala

Podobno kot Pececnik tudi Peter Polic, Sef
skupine P & P, meni, da je klima v drzavi
nenaklonjena podjetniStvu. »Trenutno je
gotovo &as priloZnosti. Ze danes je napro-
daj veliko podjetij, v prihodnje pa bo Slo-
venija Se bolj narazprodaji. Vse ve¢bona-
mrec podijetij, ki se bodo selila iz Sloveni-
je, sajsoklima in pogoiji v drzavi negotovi.
Govorim o davkih, hitro spreminjajoci se
zakonodaiji, sindikatih, vseh zgodbah, ki
smo jih prisiljeni gledati na slovenski tele-
viziji. Navade so take, da se samo jemlje iz
vrece. Ko veni zmanjka, enostavno najde-
mo drugo vreco. Ljudje nerazumejo, da za-
sebni sektor ne more biti manjsi kot javni
sektor. To je kot parazit, kiraste na dreve-
su. Dokler je drevo veliko, lahko na njem
raste brsljan, a ko brsljan preraste drevo,
se to posusi,« pravi Poli¢ indodaja, dasov
tezavah predvsem podjetja, ki so vezana
nadomaci trg. Izvoznikom, mednje sodijo
tudi sami, saj izvozijo okrog 85 odstotkov
celotnega prometa, je malolazje, pravi. Za-

radi omenjenih tezavpricakuje,dabodov
prihodnje naprodaj podjetja, ki imajo ve-
¢inoma domadi trg, in tudi drzavna pod-
jetja, pri katerih je ve¢na tezava neustre-
zno upravljanje.

»Mi Ze dlje casaiScemo priloznosti vna-
§i panogi proizvodnje elektronskih naprav,
atrenutno v Sloveniji ni naprodaj nic, kar
bi ustrezalo nasim zahtevam,« pravi Po-
li¢ in pojasnjuje, da se je podjetje Skupina
P &P pred leti Ze potegovalo za nakup Fo-
tone, a so takrat prodajalci postopek us-
tavili. »Se vedno je Slovenija nasa domo-
vinain tu iS¢emo priloznosti, saj razume-
mo jezik, Ceprav je preostalemu tezko sle-
diti,« pravi.

Anthony Tomazin zaposlillovcana
priloznosti

Eden tistih, ki se v zadnjem ¢asu veckrat
omenja kot kandidat za nakup podjetij,
je avstralski Slovenec Anthony Tomazin.
Taima v Avstraliji finan¢no druzbo Royal
Guardian, ki ponuja hipotekarna posojila,
v Sloveniji paima gostinsko podjetje Terra
Australis, ki jelastnik treh lokalov vsredis-
¢u Ljubljane (Neboti¢nik, Top, Operabar),
inracunalnisko druzbo RRC. Tudi Toma-
Zin sodi med tiste, ki v nakupe ne gredo z
veliko Zlico, dobro polovico RRC je pred
tremi leti kupil za nekaj ve¢ kot dva milijo-
naevrov in se po pisanju Financ trdo poga-
jazmalimi delni¢arji, kibimu radi prodali
preostali delez. Pred meseci se je neuspe-
$no potegoval za nakup podjetja Izletnik
Celje iz zabredle skupine Viator & Vektor,
e vedno pajevigri za nakup Zi¢nic Vogel,
asam pravi, da postopek nebokmalu kon-
¢an, predvsem zaradi tveganj, povezanih
z odprtimisodnimi postopki. Medtem pa
isce priloznosti drugje. »Trenutno je odli-
¢en ¢as za vlaganja, saj so podjetja zgodo-
vinsko poceni. Na eni strani namrec¢ nima-
jodenarja, so zadolZena, na drugijimban-
ke ne morejo posojati denarja,« pravi To-
mazin, kiimav podjetju RRCzaposlenega
Cloveka, ki zanj spremlja nakupne priloz-
nosti. »Brskamo po ¢asopisih in po oklicih
javnih drazb. Nato pa se odlocimo, ali bo-
mo sodelovali,« pravi.

Sam sicer opaza, daso prodajni postop-
kinajavnih drazbah v¢asih taki, daodvrne-
jomarsikaterega potencialnega kupca. Pri
temn nasteva nekaj primerov: pri poskusu
nakupa enega podjetja je uprava zavrnila
moznostizvedbe skrbnegapregleda, sajso
vsakegakupca obravnavali kotsovraznega
kupca, pri drugem poskusu so lahko skrb-
ni pregled opravila le podjetja z 20 milijo-
ni evrov letnega prometa. Poleg takih po-
gojev so roki za placilo razli¢nih stroskov
pogosto tako kratki, da vlagatelj tezko do-
bidenar iz tujine, v¢asih pa je razpis pisan
nakozo dolocenemuinteresentu, meni To-
mazin. »Tako Ze sami prodajalci omejuje-

jokrog potencialnih kupcev, zaradi cesar
sonakoncu prikraj$ani predvsem upniki,
saj so poplacaniv manjsi meri,«je kriticen.
Omenja Se primer prodaje Vile PreSeren na
Bledu. »Ministrstvo za obrambo je nepre-
micnino prodalovmesecudni. Ko prodajas
tako nepremicnino, jo je treba predstavi-
ti svetovnim nepremicninskim agencijam
in maksimalno izpostaviti, da dobi$ pra-
vega kupca za pravo ceno. Tako se to dela
v Avstraliji. Tu pa v¢asih opazam, da pro-
dajalci z nerazumnimi pogoji sami zniZa-
joceno. Zame je tores nerazumno,« pravi.

Ker ima v Sloveniji in Avstraliji dovolj
kapitalskih rezerv, se ban¢nih posojil ne
trudi iskati, zatrjuje. »Ceprav imajo ban-
ke zdaj veliko denarja, je do posajil vseeno
tezko priti, zato uporabljam vire iz Avstra-
lije,« razlaga. Ali ima kaksno vizijo, kam
Zeli vlagati? »Vedno se oziram za dobrimi
priloznostmi. Po poklicu semfinanc¢nik, a
sem Sel v Sloveniji v gostinstvo, ¢eprav se
stem nikdar prej nisem ukvarjal. Nekate-
ri zanimivi objekti so bili naprodaj in sem
kupil. Pogosto se odlo¢am na podlagi not-
ranjih informacij« pravi.

Posojilasopoceni,bankepa
previdnejse

Ce je e pred letom ali dvema veljalo, da
pogumnejsa vlaganja ovirajo tveganjem
izrazito nenaklonjeni bankirji, streznje-
ni po pogubni predkrizni vrocici, danes
ni ve¢ tako. Dobri projekti vedno najde-
jo tudi podporo bank, pravijo sogovorni-
ki. Po Petricevih besedah se obrestne me-
re zabancna posojila nizajo in so v prime-
ru Kolektorja »ze skoraj primetljive s tuji-
no«. Tudi Frelih opaza podobno. »Bancna
posojila so za nas dostopna, verjetno tudi
zato, ker nismo nikdar zamujali s placili.
Tezave imajo tisti, ki nimajo s ¢im jamci-
ti za odplacilo.«

Jelercic iz Publikuma pa opaza, da so
banke vendarle previdne. »Podporabank
dobrim podjetjem ostaja, gotovo pa je te-
Ze priti do sredstev, banke priloznosti oce-
njujejo boljstrukturirano in Zelijo interno
analizirati tarc¢o. Projekte vrednotijo gle-
denato, kaks$nasta poslovni nacrtin pred-
stavljena poprevzemnazgodba. Postavlja-
jo pa tudi druge omejitve, denimo glede
sprejemljivosti pogojev v kupoprodajnih
pogodbahin drugo,«razlaga.

Peter Poli¢ opaza, da tudi tuje banke
na slovenskem trgu zaradi tveganj zahte-
vajo veCje marze. »Denarja ne mores do-
biti po konkurenéni ceni. Cehi, ki smo jih
Slovenci vedno imeli za tiste, kis seboj no-
sijo $e kruh in maslo, imajo danes pol niz-
je cene posojil,« pravi.
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Naroénik: VSESLOVENSKO ZDRUZENJE MALIH DELNICARJEV
Kliping d.o.o.

Zasebna podijetja, kiso
dobro prebrodila krizo,
imajo dovolj svojih
sredstev za prevzeme

in tudi podporo bank,
pravi Jure Jeleréic iz
Publikuma. A dodaja,daje
na majhnih trgih lahko bolj
smiselna Siritev ez mejo
kotdoma.

b<.‘,er

Idrijski Kolektor je Zze
kandidairal pri nekaj vecjih
prodajah podjetijinne

bo odnehal. »Nenehno se
oziramo za morebitnimi
prevzemnimi tarcami, s
Kkaterimi bi okrepili svoj
portfelj izdelkov, inimamo
v tanamenrezervirana
sredstva,« pravi njegov prvi
nadzornik Stojan Petric.

Pekarsko podjetje Don
Don brata in sestre
Alesain Alenke
Mozeti€ bo za Pekarno
Grosuplje placalo

30 milijonov evrov,
potegovalosejetudiza
Zito. Slovenskih podjetij,
ki bi se potegovala za
podjetja dvostevilnih
milijonskih vrednosti, je
sicer malo.

Direktor portoroske
skupine Pick & Place Peter
Poli€ pravi, da ze dalj casa
iS¢ejo nakupne priloznosti
v Sloveniji in v tujini in
jihbodo Se naprej. Pred
nedavnim je nameraval
skupaj s cesko Kofolo
Kkupiti Radensko, ajeizigre
iz nepojasnjenihrazlogov
zadnji hip izstopil.

8 Spomocjovecl
sogovornikov
smo poskusali od-
govoriti na vpra-
Sanje, zakajje ob
mnozicimalo vec-
jihpodjetij, kiso
naprodaj, tako
malo slovenskih
kandidatov. Nima-
jodenarja, nima-
jopoguma, sejih
bankebojijo?



